6

Lunes. 21 de abril de 2014 « LA RAZON

Andalucia
ECONOMIA

Laentrevista

ESTANISLAO ASIAN
COFUNDADOR DE BLUUMI

«Un politico puede meterse
en el bolsillo del ciudadano
con su propia aplicacion»

® Artifices de la campafia para moviles de Susana Diaz,
arriesgaron su casa ante la negativa de bancos y ayudas

LARAZON

Marta M. Reca

SEVILLA-Veintemil descargasen
tres dias de su aplicacién de la
Semana Santa de Sevilla. Con la
competencia que hay.
—Estatiene apartede todalainfor-
macion de las hermandades un
tiempo real, cualquier noticia o
dltimahorallegaalmomento con
una alerta. Otra diferencia muy
muy importante es la sefial en
«streaming» de Tele Sevilla. He-
mos tenido muchas descargas
también fuera de Espana, pero
estando en Sevilla te permite
también ver qué estd pasando con
otra hermandad.

—;Se da cuenta de que han cum-
plido elsuefio cofrade de estaren
dos sitios ala vez?

—Claro, mientras esperas sentado
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una, puedes estarviendo en direc-
tola salida de otra.
—-Suempresaesnetamenteanda-
luza, sevillana en este caso, y la
que mdsaplicaciones originales
hacreado en Europa: mds de430.
Su catélogo tiene de todo.

—Cabe todo, como en El Corte
Inglés: desdeunacarniceriade un
auténomo a empresas grandes,
de moda como Scalpers o Vicky
Martin Berrocal, o cantantes
como Pastora Soler.

-Su éxito es precisamente ése,
que las han hecho accesibles.
—Ffectivamente, en su dia vimos
que la tendencia era hacia el mé-
vil, pero las aplicaciones escapa-
ban al mercado de las pymes y
personas en general. Estuvimos
dos anos desarrollando un siste-
ma que nos permite abaratar

mucho el tiempo y el coste de
desarrollo. Hemos automatizado
muchascosasydehecholasema-
na que viene presentamos en
Madrid la franquicia de Bluumi,
cuyo producto estrella serdn apli-
caciones que hacen quelosclien-
tesendospasos puedan crearuna
propia muy funcional.
—Permiten hasta compartir los
estresantes preparativos de una
boda para «concienciar» a los
invitados.

—Si, te haces tu propia aplicacion,
con el nombre de los dos y una
clave privada. Se puede abrir un
chat con los invitados, pueden
confirmarlaasistencia, ver fotos...
Laboda va a tener doscientos fo-
tégrafos en vez de uno porque se
crea un dlbum muy personal y
mads divertido que el profesional.

En esa linea vamos a sacar mu-
chos productos personales.

—En su web dice que cuesta 49
euros. ;El negocio estd entonces
en vender a granel mds que dar
el «<pelotazo» con una?

—Lo nuestro es vender mucho, y
si, ése es el coste al mes. Tenemos
otra linea que es hacer aplicacio-
nes patrocinadas, como Coca-
Colaconlosbares,yvamosasacar
una enfocada a blogueros, para
tener un canal mds directo.
—-Susana Diaz debe ser de las
primeraspoliticas conaplicacién
propia y se la hicieron ustedes.
sFueron a ella o al contrario?
—Fueatravés deun comercial que
tenemos que los visitd y les pare-
ci6 muy buena idea. A raiz de ahi
vamos asacar aplicaciones perso-
nales para politicos que para las
municipales van a tener mucha
aceptacion —ya en Méjico, donde
estamos en expansion, se estd
pidiendo-.

-La de la presidenta fue mds un
experimento para las primarias
de su partido.

€€ Ennuestro catalogo
cabetodo,comoenkEl
Cortelnglés: de
carnicerias aartistasy

€€ Situviéramos mas
recursos creceriamos
mas rapido porque
trabajotenemosy

-Si, perole van adar unaespecia-
lizacién para que la siga utilizan-
do y le dé movimiento. Para un
politico es una herramienta bes-
tial, sobre todo en campaia,
porque le permite meterse en el
bolsillo del ciudadano.

—Otra cosaes que la gente quiera
que un politico se meta en su
bolsillo...

—(Risas) Si que es verdad, que ya
van bastante al bolsillo de la otra
manera... Pero no queremos sig-
nificarnos politicamente, Susana
Diaz es un cliente mds como lo
son los ayuntamientos o muchas
empresas.

—Pero vayamos al origen. ;C6mo
se consigue lo que han hecho en
tres aios? Han pasadodelanada
ala expansion internacional.
—Pues jugdndonos lo que no te-
niamos, apostandolo todo a una
carta. Podia haber salido muy
mal y haber perdido incluso
nuestras casas. Eramos distribui-
dores de telefonia moévil, viendo
la tendencia de la gente al
smartphone, decidimos apostar.
Estuvimos dosafos siningresos,

s6lo gastando en desarrollo in-
formatico, yapartetrabajandoen
nuestro antiguo empleo. En 2013
salimos conmucha aceptaciéony
ese modelo de negocio nos per-
mite que incluso vayamos a
franquiciar.
-Son comoun pequeiioyaislado
Silicon Valley, ;supongo que es
consciente de que igualmente
podian haber fracasado?
—Si, en este tiempo hemos pasado
muchas fatigas, y tanto miedo...
nos da mucha felicidad. Ayer es-
tuvimos con Pirelli, una marca
reconocida a nivel mundial, y se
quedaron sorprendidos con
nuestro producto. Eso llena mu-
chisimoyterecompensalashoras
que les ha quitado a tu familia, al
sueno... La clave siempre esta en
trabajarmuchisimo. Mipadre me
lo decia: «Si quieres tener lo que
cualquier persona, trabaja ocho
horas, como cualquier persona. Si
quieres tener mds, tienes que
trabajar mas».
—Trabajar mucho y solos, econé-
micamentehablando, arriesgan-
dosupatrimonioatodo
onada.Laverdad esque
es una idea atractiva
s6lo conociendo el fi-
nal.
-No hemos tenido ni
una subvencién ni un
préstamo bancario... El
dinero sale de los aho-
rros propios, de présta-
mos familiares y de la
involucracién del perso-
nal en el proyecto —so-
mos un gran equipo de
26 personas—. Estuvie-
ron trabajando casi sin
cobrar al principio, eso
ha hecho que seamos practica-
mente como una familia. Tene-
mosunpocolafilosofiade Google
ycuando ampliemoslasede que-
remos tener un espacio de espar-
cimiento porque hay que sermuy
creativo, estar comodo, no encor-
setado.
—Cuando escuchalos tremendos
fraudes en formacién y empleo
con dinero ptblico, ;qué se le
pasa por la cabeza?
—Le dirfa dos cosas: una, que nos
sorprende muchisimo que no
hemos tenido ninguna ayuda y
seguimossin tenerla. Unaempre-
saqueestdhaciendo cosasqueno
se hacen en ninguna parte y pue-
dan comprarnos y que todo se
vaya fuera de aqui... Obviamente
paracolmo te enteras delas cosas
que estdn pasando por un lado
con dinero ademds a fondo per-
dido, en vez de prestarlo para
ayudar a jévenes con buenas
ideas, que somos muchos... No-
sotros, si tuviéramos mas recur-
sos, crecerfamos mds rapido
porque trabajo tenemos. Se te
queda un poco cara de tonto.



